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TERMIN: 11-12.06.2021 r.
WIk. Brytania Brexit - nowe procedury w obrocie towarowym na rynku angielskim

1. Wybdr wiasciwej strategii wejScia na rynek: strategia produktowa oraz strategia
dystrybucji

2. Dostosowanie produktu/ustug do potrzeb rynku

3. Budowanie atrakcyjnej oferty dla partneréw zagranicznych

4. Analiza/ocena w tym analiza branzowa mozliwosci eksportowych polskich firm na
rynku amerykanskim

5. Jak dostosowac model biznesowy firm do nowych warunkéw na rynku

6. Nowe obowiazki prawne dotyczace eksportu - przedstawienie aktualnego stanu
prawnego i obowiazkéw wynikajacych z Umowy Handlowej UE-UK

7. Przygotowanie do prowadzenia wymiany handlowej w nowych uwarunkowaniach
prawnych, przyszie formy, wymiany handlowej, rodzaje umdéw, niezbedne
pozwolenia itd.

TERMIN: 18-19.06.2021 r.,
WIk. Brytania Brexit — nowe procedury w obrocie towarowym na rynku angielskim

Obowiazki eksportera towaréw do WIk. Brytanii

Pochodzenie towaréw w Swietle podpisanej Umowy o Wolnym Handlu EU-UK
Formalnosci zwiazane z przekraczaniem granicy z Wlk. Brytania

Wymagane dokumenty zwiazane handlowe w eksporcie

SIS

Zakres stosowania prawa celnego, podatkowego (VAT, akcyza) dot. obrotu towarami

— nowe formalnosci dotyczace przedsigbiorcow

6. Jak prawidlowo przygotowac si¢ do eksportu w nowej rzeczywistosci Brexitowej —
praktyczne wskazdwki, check lista dot. BREXITU dla przedsigebiorstw handlowych —
case study

7. Negocjacje z potencjalnymi partnerami handlowymi po zmianie

8. Jakie problemy moga napotkac eksportujacy przedsigbiorcy — przyktady

TERMIN: 25-26.06.2021 r.

- Jak zdobywa¢ rynek norweski? Skuteczna strategia eksportowa i marketingowa na

rynku norweskim

1) Wybodr wlasciwej strategii wejscia na rynek: strategia produktowa oraz strategia

dystrybugji
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2)
3)
4)

5)
6)

7)
8)
9)

Dostosowanie produktu/ustug do potrzeb rynku

Budowanie atrakcyjnej oferty dla partneréw zagranicznych

Analiza/ocena w tym analiza branzowa mozliwosci eksportowych polskich firm
na rynku norweskim

Jak dostosowac¢ model biznesowy firm do warunkéw na rynku norweskim
Najskuteczniejsze narzedzia marketingowe niezbedne do pozyskania
zagranicznych klientow, dystrybutoréw, partneréw biznesowych

Strategia budowania marki w rozwoju biznesu miedzynarodowego

Jak przygotowac sie do spotkania biznesowego w Norwegii

Jak pozyska¢ (nowych) klientéw/nawigzanie pierwszego kontaktu - na co

zZwroci¢ uwage

10) Jak postepowac z partnerem i jak budowac¢ dtugofalowy biznes

TERMIN: 03-02.07.2021 r.

- Jak zdobywa¢ rynek norweski? Aspekty prawno -podatkowe oraz wlasnos¢

intelektualna na rynku norweskim

1) Jak rozpoczac dziatalnos¢ gospodarcza w Norwegii

2) Jaka dziatalnos¢ gospodarcza wybrac dla swojego biznesu

3) Jakie formalnosci wystepuja na rynku norweskim

4) Uwarunkowania prawne prowadzenia biznesu w Norwegii:

v Rodzaje umow handlowych i sposoby ich zawierania

v' Jak stworzy¢ prawidtowy kontrakt zagraniczny i jakie sg formy zabezpieczen
takiego kontraktu, na co zwrdci¢ uwage przy zawieraniu umow z
kontrahentami

Podatkowe aspekty uméw handlowych

Systemy cet

Podatki

Znaki towarowe, prawo autorskie, patenty

Tajemnica przedsiebiorstwa

AN N NN

Jak zadba¢ o ochrone wtasnosci intelektualnej firmy
v Umowy licencyjne, przeniesienie praw wlasnosci intelektualnej

5) Negocjacje migdzynarodowe na rynku norweskim:

v' Jak skutecznie negocjowac na rynku
v' Jak mozna wykorzysta¢ roznice kulturowe zeby moéc zbudowac relacje z
potencjalnym partnerem handlowym

v" Najlepsze techniki i taktyki negocjacyjne
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